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Un adeguamento necessario per la filiera grains commodities

Il mercato cerealicolo sta assistendo a mutamenti in ambito produttivo e
di consumo. Urge una riflessione sulle modalita logistiche e adeguamenti
infrastrutturali per affrontare le sfide che nei prossimi anni si presenteranno

Lafiliera cerealicolo — zootecnica possieds
uma notevole rlevanza per il sistema [talia,
Ia quota di mercaio dei cereali alimentar e
mem&ﬂzmmﬂ con
it di 18 milicni di wommellare importate
nel corse dello scorso amme. La rlevanza
di questa merce, per 'Trlia, & determinata
dal zuo uso, prevalentements per scopi
alimentari nel sud del paese e per la zoo-
tecnia nel nord-est. Per quanto riguarda i
cereali. I'importazione per mezzo del ma-
sporio marittime rigaarda circa il 30% del
totale, la concomenza ma i diversi termiral,
non solo italiani & accesa e per reggere la

competizione =i chiedono maggion inve-
stimenti in infrastrathare.

Per Fabrizio Vettosi. Managmg director di
Venice Shipping and Logistics. nel nosmo
pmmmmmon.mpmmm
infrastruturali, mispetto alla Germania,
<ol se vi sono carenze il motive potrebbe
misiedere in inwestmenti mom corretd
rispetto alle esigenze. Le autorita partuali
‘s0mo pertate 2 nen specializzars, cosi dove
1a mano pubblica non amiva ci pensa il pri-
vato. Cruest ultimo inmvestendo, nﬂ[!mpo
ha creato dei peli dove il cereale vieme
sharcato, poiche sempre per Verosi “e la

merce che guida 1'attivitd portuale & non
viceversa™ e la presenza di due distretd
mdustriali che favoriscono I'integrazions
logistica multimodale del cereale 12 somo
la dimosiraziops. Una delle lamentele &
lo scarso pescaggio def porti che non per-
mettono Uingresse di determinate class
dxmcmlepmmax.d:ma]eem
commedity che s muove relatvamente
poco, I'incidenza del costo del tmsport
e il valore della materia prima non fawe-
rizce 0 Figantismo mavale e nemmeno la
competizione fm temminal Al contrario la
capacita di stoccaggio potrebbe mvelars
uma variahile smategica.

Per Gauseppe Rocco, Presidente di Sola-
cem, pell'ilhstrare evaoluzions dl rade
dei cereali, ha messo in luce come al
giomo d'ogei la fanrione dei silos partali
deve essere comnessa con 1'utilizze finale
del prodotre e delle capacita ricettive delle
aree che componzono il retroperto, fonda-
menfale anche in quasto seftore per poter
zestira la filiera. 11 gizantismo navale noa
sembra essere strategico nel asporto via
mare dei cereali, nispetto ad altn compart
del trasporto marittimo, la distanza e la
dimenzions contemita ri al commer-
cio mondiale non @ da stimelo a una strate-
gia size for cost, anche per i ben nodi vin-
coll mfrastrathurali sembra che la dimen-
sione oftimale =a quella delle modeme
navi rinfisiere della caregoria Ulramas.
Le criticita logistiche sono state Dhustrate
da Alessandro Santi Diele-

pante dei client finali di una logistica just-
in-time com scorte al minimo presso i lare
ngazzini, insaficiente logistica temestre
con conseguenti ritardi @ impatt ambien-
tali mon indifferend. Queste cridcim,
mostrano che anche in questo ambito i
cambio di paradizma é necessario con uma
supply chain integrata su turta la filiera.
Per Andrea Mastellone di Marinter Ship-
ping Agency Napoli, ke ZES e ZLS potreb-
‘hero rappresentare wm ulteriore pessibilita
di amicchimento della logistica, una ZES
collezan al retroporio pud TAppIesentare
une sfopo dal pumto & vista dello stoc-

«caggio per i cereali, collegata anche al fast
commider doganale, per fufti quei soggst
che necessitazo di wma hmga sosta della
merce.
Usa Sliers complessa qualla cereaticola
dal pumto di wista di tutta la supply chain,
che necessita di investimenti infastnat-
nali minari & 1ma seria rifleszions, da parte
dell"amminiztrazione statale e dezli opera-
mecmmmn, peraemel{ng]lesmergm
piil che mai necessarie per per openire in
mercato altaments competitvo a lma].ln
infernazionale.

Marco Colombini

Rafforzare Ia parmership tra mondo della
logistica e dell'industria, & il messazgio
lanciate alla seconda edirions di Ship-
ping. Forwardingd&Logistics meet Indu-
stry.

Qu!s(npmdlgmau’ahbmcheperla—
Enibusiness, come & emerso nel
dedicate allo svilippe del sistema logi-
stico per i settori ad alto valore agziumio
incul Move $0N0 NeCessaTie StAtegie par
affroonmre Je sfide che il mercao pome,
sopratttio in termini di costi ed ester-
nalita ambientli & sociali Quali somo,
dunque le azioni da mTaprenders afin-
che il setiore manga competitive anche
mei prossio anei?
Non b2 dubbi Marco Colombo. Pre-
sidemts del settore Agroalimentars di
Aime. “Ia soluzions & fare refe tm ot
isoggett economici coinvalt™. A livells
produtive, 4i consorzio, distributivo, nel
& commicazione, in questo
modo s andrebbe ad aumentare I'effi-

gato di Sagem., che ha messo in hace come
la filera sia inffuenzata dalla congestione
dei pord i imbarce e sharce, dalla capacita
di stoccaggio. considerando le richieste da

Clenzac della supply chain.
Durants § lavori. sono emerse e criticitd

Un nuovo paradigma per il sistema
logistico agroalimentare

che devono essere superate afinche s
possa gmgere 3 una reale parmarzhip
it § soggetti coinveld. 1 prima, come
ha fatte notare Emilio Mimizzo. consi-
gliere i Federalimentare, @ il mzpetio
delle regole e dei vincoli che vengono
impost da fatte 1= realtd meeressatz
dall"eventuale accordo di collaborazions.
La seconda criticita, emersa dal pubblico
prsm(!ngnanialom!m]h_pumdil
lato della ma meno sul T2
sparte. Un fatte che gener incerterza
da parte dei produttori e dei loro cliens,
soprartutio nel settore del fresco e del
ﬁed.dn.dnvellrupaﬂwdl&ﬁummn

immanzitutto velonsa pelitica e, da parts
del setore, nahn:mem
Non si & vincenti risparmiande sul ra-
sparte. ma creando relazioni stabili con
soggett che offfono servir logistici in
_gndndlgﬁmﬂmpmnmmmm
ottimale. Aggregazione di fmprese per
uma supply chain ottimale che non metta

segue a pag 25

segue da pag. 24

in difficolfa messun attors economico

ﬁocahmmmlpmdmdeume

della stessa.

[ ito, ma che alag che sul d
deimdmcosuddcmoedeﬂo Lanendad;lommtamh
SCArCO Per un approvvigionamento cero comscenuelacapmn sul prodotto che

con costi certi. In questo modo si nusci-
rebbe a mantenere il contrello su tutta
1a supply chain e [a catena dismributiva.
superando in tal modo anche 1a terza cni-
icita emersa.

Un percorse difficile, che secondo Giu-
seppe Guzzarti di OITA “sarebbe una
rivoluzions copemicana nel settore”
Dello stesso avviso anche Antomo
Urbano, Chamman of the Board e Fund
Manager di Wnﬂudge fondo d'imve-
stimento in vini pregiati
prodotri in Italia, in quanto & necessario

manezga, gli operaton devono diventare
dezli hub di informazione, dei parter

che condividono la visione delptodm
tore. Tunocmpergumnmla:uﬂm
atmaverso l'implementazione di
practice condivise con I'operatore bgl-
stico.

Un cambio d visione necessario 2 tutto
il comparto. come emerso dai lavor.
ma assolutamente imprescindibile per le
industrie appartenentl al settore agroali-
Imentare per CONfinuAre a e3sers competi-
tive anche nel prossimi anmi.




